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Desarticula el Subtexto: Cuestionario de Comunicacion Interpersonal para Sofisticados
de 10.° Grado

Desde interpretar microexpresiones hasta neutralizar falacias en tiempo real, tus estudiantes diseccionaran
la arquitectura oculta de la pragmatica y la asertividad cognitiva.

1. En una negociacion de alta tension, un interlocutor cruza los brazos y mantiene contacto visual
prolongado sin parpadear. ;Qué proceso de evaluacion pragmatica es mas preciso?

A. Demuestra una apertura total a nuevas propuestas de compromiso.

B. Indica una postura defensiva combinada con un intento de dominacién o intimidacion.

C. Esuna sefial inequivoca de que la persona ha perdido el interés en el tema.

D. Representa exclusivamente un sintoma de fatiga fisica por la duracion de la charla.

2. La'asertividad' consiste fundamentalmente en imponer el criterio propio sobre el de los demas para
asegurar que los objetivos personales se cumplan sin importar el contexto.

A. True
B. False
3. Cuando un hablante utiliza la técnica de la , valida los sentimientos del otro antes de

proponer una solucién, reduciendo asi la reactividad emocional.
A. Escucha pasiva
B. Validacién empatica
C. Disonancia cognitiva
D. Retdrica persuasiva

4. Identifica el concepto: 'Un malentendido surge porque el receptor interpreta las palabras basandose
en sus prejuicios internos en lugar del significado literal'.

A. Ruido semantico

B. Barreras psicolégicas

C. Canalinadecuado

D. Retroalimentacién positiva

5. En el analisis del discurso, el 'metamensaje’ se refiere a la informacién implicita sobre la relacién
entre los hablantes que se transmite mas alla de las palabras.

A. True
B. False

6. El uso de 'Mensajes-Yo' (I-statements) es una estrategia disefiada para evitar que el interlocutor se
sienta durante una confrontacion.

A. Ignorado
B. Atacado
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C. Halagado
D. Aburrido

7. Estas en una entrevista de trabajo y el reclutador guarda un silencio prolongado tras tu respuesta.
¢Cual es la evaluacién mas profesional de esta situacion?

A. Esun error del reclutador; debo interrumpir inmediatamente para rellenar el vacio.

B. Esuna tactica para observar mi tolerancia a la presién o si hablo de mas por nerviosismo.

C. Significa que la entrevista ha terminado y debo retirarme de la sala sin decir nada.

D. Indica que el reclutador no entiende el idioma en el que estoy hablando.

8.La es la capacidad de ajustar el registro lingliistico y el comportamiento comunicativo
segun el entorno social y el estatus del interlocutor.

A. Competencia pragmatica

B. Sintaxis avanzada

C. Memorizacion léxica

D. Escritura creativa

9. El parafraseo dentro de la escucha activa solo sirve para repetir palabras textualmente sin demostrar
comprension real del mensaje del emisor.

A. True
B. False

10. ;Cual de los siguientes escenarios describe mejor una falla en la 'Pragmatica del Lenguaje’' en una
conversacion cotidiana?
A. Escribir una palabra con una falta de ortografia en un mensaje de texto.
B. Responder 'Si, puedo' cuando alguien pregunta '¢Puedes pasarme la sal?' sin realizar la accién.
C. Hablar en voz alta en una biblioteca donde hay sefiales de silencio.
D. Utilizar un sinébnimo poco comun en una redaccion escolar.
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