Nombre: Fecha:

Domina el Estrado: Retdrica Persuasiva para Graduados

Desde el podio hasta la negociacion profesional: analiza la carga emocional, la estructura l6gica y el impacto
ético de un discurso de alto nivel.

1. Al analizar un discurso politico de alto impacto, ;qué elemento es fundamental para evaluar la validez
del 'ethos’ del orador?

A. La cantidad de figuras retdricas y metaforas utilizadas.

B. La proyeccion de autoridad, caracter moral y conocimiento del tema.

C. Eluso exclusivo de datos estadisticos verificables.

D. Lavelocidady el tono de voz durante la conclusion.

2. En una presentaciéon académica avanzada, el uso de anécdotas personales (pathos) invalida au-
tomaticamente el rigor cientifico de la argumentacioén légica (logos).

A. Verdadero
B. Falso

3. El concepto de se refiere al momento oportuno y al contexto especifico en el que un argumento
logra su maximo impacto persuasivo.

A. Cronos

B. Retrospeccién
C. Kairos

D. Sintaxis

4. Durante un debate académico, detectas que tu oponente ataca tu personalidad en lugar de refutar
tu tesis. ;Qué falacia l6gica esta cometiendo?

A. Falacia de hombre de paja

B. Falacia Ad Hominem

C. Falacia de falso dilema

D. Falacia de pendiente resbaladiza

5. La técnica oratoria que consiste en la repeticién deliberada de una palabra o frase al inicio de varios
versos o frases se denomina .

A. Anafora

B. Hipérbaton
C. Oximoron

D. Metonimia

6. La técnica llamada 'refutaciéon anticipada' consiste en mencionar los argumentos contrarios antes
que el oponente para neutralizarlos proactivamente.

A. Verdadero
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B. Falso

7. Si un orador utiliza una estructura de 'Problema-Solucion-Beneficio' en su discurso, ;cual es el
objetivo primordial de la fase de 'Beneficio?

A. Enumerar los errores del pasado con detalle.

B. Presentar datos técnicos sobre la implementacion.

C. Pintar una visién optimista de lo que la audiencia ganara al adoptar la solucién.

D. Desmentir las teorias de la competencia.

8.Elusodela en undiscurso publico implica ajustar el volumen, el ritmo y las pausas para mantener
la atencidn y enfatizar puntos clave.

A. Diccién

B. Modulacion
C. Gesticulacion
D. Sintaxis

9. En una presentacion de negocios de alto nivel, el contacto visual debe dirigirse exclusivamente a la
persona de mayor jerarquia en la sala.

A. Verdadero
B. Falso

10. ;Cudl es la funcién principal de una ‘conclusién circular' en un discurso oratorio?
A. Terminar abruptamente para sorprender al publico.

Introducir un tema completamente nuevo al final.

Referenciar la anécdota o pregunta inicial para cerrar el ciclo narrativo.

OnNnw

Repetir exactamente los mismos parrafos de la introduccién.
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